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These

Die Beziehung zwischen Wissenschaft und 

akademischem Verlagswesen ist die einer 

kontinuierlichen Entfremdung.
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Warum?



Klassische verlegerische Geschäftsmodelle 

im vordigitalen Zeitalter
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Redaktion

• Auswahl / Beratung des Herausgebergremiums

• Organisation des Manuskriptflusses und der 

Begutachtung

• Strategische Begleitung

☛ Resultat: Typoskript
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Herstellung

• Satz

• Schlussredaktion

• Druck

• Verarbeitung

• Lieferung

☛ Resultat: gedrucktes Journal /Monographie
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Vertrieb

• Organisation der weltweiten Verbreitung

• Vermarktung/ Marketing / Messeauftritte

• komplexe Vertragsverhandlungen

☛ Resultat: Bibliotheksexemplare
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Was bleibt nach der Digitalisierung von 

diesen komplexen Prozessen übrig?
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Bis zur Abgabe eines druckfertigen, 

begutachteten Manuskripts erledigen 

WissenschaftlerInnen alle Aufgaben!
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Die Folge:

Die Digitalisierung führt zur 

Verschlankung aller Prozesse, gleichzeitig 

werden wesentliche Aufgaben in die 

Wissenschaft verlagert.
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Ein Beispiel aus der Praxis:

Lifesciene Journal

IF unter 1

90 paper oder 780 pages p.a.
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gedruckte Ausgabe für Institutionen 72.000

Print + Elektronisch 7.650

e-Only (Institutionen) 18.000

Kombinationsmodell (Big deal) 238.000

Kombinationsmodell (Big deal) - Unsubscribed Content 61.500

Total Subscription Revenue 397.150

Other revenue

Pay Per View

16.900

1.800

Funded Access was OA entspricht 2.300

Total Non-Subscription Revenue 21.000

Total Revenue 418.150

Composition 5.200

Printing, Binding, Covers and Paper 8.500

Total Inventory Costs 13.700

Honoraria 18.000

Total Editorial Expenses 19.000

Project Management 500

Copy Editing 1.400

Total Costs 34.600

Total Revenue less Total Costs 383.550
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gedruckte Ausgabe für Institutionen 72.000

Print + Elektronisch 7.650

e-Only (Institutionen) 18.000

Kombinationsmodell (Big deal) 238.000

Kombinationsmodell (Big deal) - Unsubscribed

Content
61.500

Total Subscription Revenue 397.150

Abonnementeinnahmen
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Einnahme Überschuss
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Umsatzrendite 

92%
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      2013 2014 2015 2016 2017 % 

  
% of 
Total % of Total Avg. Title Avg. Title % Avg. Title % Avg. Title % Avg. Title % Increase 

Library Type Titles Expenditure Price Price Increase Price Increase Price Increase Price Increase 13-17 

                   

ARL                         

US Titles 40.3% 32.8% $912.56  $967.28  6.00% $1,021.38  5.59% $1,079.15  5.66% $1,135.10  5.18% 24.39% 

Non-US Titles 59.7% 67.2% $1,256.55  $1,336.04  6.33% $1,413.89  5.83% $1,491.71  5.50% $1,571.82  5.37% 25.09% 

Total Titles 100.0% 100.0% $1,117.78  $1,187.28 6.22% $1,255.55  5.75% $1,325.28  5.55% $1,395.65  5.31% 24.86% 

                   

College & University                         

US Titles 41.1% 34.2% $946.30  $1,002.90  5.98% $1,057.86  5.48% $1,119.86  5.86% $1,178.64  5.25% 24.55% 

Non-US Titles 58.9% 65.8% $1,260.11  $1,339.74  6.32% $1,418.30  5.86% $1,496.52  5.52% $1,577.96  5.44% 25.22% 

Total Titles 100.0% 100.0% $1,131.21  $1,201.38 6.20% $1,270.24  5.73% $1,341.80  5.63% $1,413.93  5.38% 24.99% 

                   

Academic Medical                         

US Titles 33.6% 33.3% $1,442.66  $1531.30  6.14% $1,616.64  5.57% $1,712.25  5.91% $1,801.73  5.23% 24.89% 

Non-US Titles 66.4% 66.7% $1,457.91  $1,550.89  6.38% $1,641.71  5.86% $1,732.33  5.52% $1,826.34  5.43% 25.27% 

Total Titles 100.0% 100.0% $1,452.79  $1,544.31  6.30% $1,633.27  5.76% $1,725.58  5.65% $1,818.08  5.36% 25.14% 

                   

Corporate                         

US Titles 52.3% 41.5% $768.82  $812.18  5.64% $854.46  5.21% $898.64  5.17% $950.26  5.74% 23.60% 

Non-US Titles 47.7% 58.5% $1,213.41  $1,284.10  5.83% $1,341.35  4.46% $1,405.60  4.79% $1,472.69  4.77% 21.37% 

Total Titles 100.0% 100.0% $980.78  $1,037.17  5.75% $1,086.58  4.76% $1,140.33  4.95% $1,199.33  5.17% 22.28% 

                   

Public Library                         

US Titles 95.6% 87.0% $71.42  $73.20  2.49% $75.85  3.62% $77.61  2.32% $79.74  2.74% 11.65% 

Non-US Titles 4.4% 13.0% $228.39  $239.85  5.02% $246.76  2.88% $253.09  2.57% $261.29  3.24% 14.41% 

Total Titles 100.0% 100.0% $78.29  $80.49  2.81% $83.33  3.53% $85.29  2.35% $87.68  2.80% 11.99% 

                   

Law School                         

US Titles 40.5% 30.9% $834.78  $886.53  6.20% $936.05  5.59% $988.06  5.56% $1,040.99  5.36% 24.70% 

Non-US Titles 59.5% 69.1% $1,275.18  $1,355.57  6.30% $1,431.05  5.57% $1,508.55  5.42% $1,588.24  5.28% 24.55% 

Total Titles 100.0% 100.0% $1,096.71  $1,165.49  6.27% $1,230.45  5.57% $1,297.62  5.46% $1,366.46  5.31% 24.60% 

Five Year Journal Price Increase History (2013 - 2017)  
This report shows price fluctuations over the last five years for typical library lists invoiced in U.S. dollars. Data for each library type is based on a merged list of 

titles ordered by representative libraries purchasing in U.S. dollars.                                         

              www.ebsco.com 

       



The Oligopoly of Academic Publishers in the Digital Era

„It shows that in both natural and medical sciences (NMS) and social sciences and humanities
(SSH), Reed-Elsevier, Wiley-Blackwell, Springer, and Taylor & Francis increased their share of the
published output, especially since the advent of the digital era (mid-1990s). Combined, the top 
five most prolific publishers account for more than 50% of all papers published in 2013.“

Citation: Larivière V, Haustein S, Mongeon P (2015) The Oligopoly of Academic Publishers in the Digital Era. PLoS ONE 10(6): 
e0127502. https://doi.org/10.1371/journal.pone.0127502
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Konzentrationseffeke
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Wie reagieren die 

Institutionen?
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All the indications are that the money already

invested in the research publishing system is

sufficient to enable a transformation that will be

sustainable for the future. 
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Warum DEAL meines Erachtens dennoch 
scheitern wird:
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Welche Alternativen bietet 

institutionelles selfpublishing? 
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Thesen

Fast 100% der Monographien und ca. 80% der Journalartikel 

profitieren nicht vom Renommee der „großen Marken“. 

Die Institution kann der Publikation am ehesten Renommee 
verleihen. (Markenbildung) 

Eine gut gepflegte Marke wird aktiv zum Renommee der 
Institution beitragen. 

Ein gut geführter institutioneller Verlag wird kostenneutral 
arbeiten können. 
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2 Beispiele
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Beispielkosten  Journal p.a.

Betrieb Editorial Office 45.000 €

Honorare Hrsg.: 15.000 €

Gesamt: 60.000 €

120 Artikel p.a. / 120

APC 500 €
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Gerne helfe ich Ihnen bei der 
Implementierung entsprechender Prozesse. 

Kontaktieren Sie mich.

Vielen Dank!

Klaus-Johannes Mickus | +49 1525 561 2878 

10707 Berlin | CA94704 Berkeley
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